
Уважаемые субъекты бизнеса!
28-29 октября 2024 г. с 10.00 до 17.00 ч. приглашаем Вас принять участие в тренинге «Переговоры о продажах».
Продажи - это один из видов переговоров о цене, составе и условиях сделки. Чтобы продавать больше, нужно хорошо разбираться в переговорах. Как правило, успех в любой сфере предопределяется способностью договариваться.
В программе тренинга:
· Современные продажи: как продавать больше?:
· Техники консультационных продаж;
· Технологии экспертных продаж;
· Переговорное поле в продажах: формирование интереса клиента;
· Ошибки в активных продажах, профилактика и разрешение конфликтов;
· Стратегические ошибки при построении продаж;
· Ошибки в работе с клиентами;
· «Секретные» техники, которые помогают продавать больше;
· Формирование навыка эффективных переговоров в продажах.
В рамках тренинга вы сможете получить не только теоретические знания, но и практические навыки для дальнейшей работы
Адрес проведения тренинга: г. Пермь, ул. Ленина 68, центр «Мой бизнес», конференц-зал
Участие бесплатное, 18+
Мероприятие проходит в рамках национального проекта «Малое и среднее предпринимательство и поддержка индивидуальной предпринимательской инициативы»
Участвуйте в мероприятиях, регистрируйтесь.
Зарегистрироваться
